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LKE‐SBR SPONSORED 
2016 INDUSTRY DAY EVENT

• Benefits of Participating in the Industry Day 
Event 

• How to Get the Most from the Industry Day 
Event

• What to Expect & Look For

• Taking Advantage of Specific Business 
Opportunities Presented 
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BENEFITS OF PARTICIPATING IN THE 
INDUSTRY DAY EVENT 

Goals & Expected Outcomes:
• The focus of the October SBR‐Sponsored Industry 
Day Event will be to highlight upcoming business 
opportunities at Lakehurst (LKE)… 

• and facilitate conversation between LKE and 
small business attendees about those 
opportunities

• This is an important meeting ‐ to our knowledge 
it’s the only general requirements Industry Day 
Event held at LKE on an annual basis 
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BENEFITS OF PARTICIPATING IN THE 
INDUSTRY DAY EVENT (cont.)

Goals & Expected Outcomes (cont.)
• As planned, this event will include presentations by 

knowledgeable LKE representatives from, but not 
necessarily limited to, the following areas: 
– Aircraft Launch and Recovery Equipment (ALRE)
– Common Support Equipment (CSE)
– Peculiar Support Equipment (PSE) 
– Expeditionary Airfield (EAF)
– Prototyping and Manufacturing Division (PMD)
– Joint Strike Fighter Multi‐Service Support Equipment 
– Services‐type Contracts
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BENEFITS OF PARTICIPATING IN THE 
INDUSTRY DAY EVENT (cont.) 

Goals & Expected Outcomes (cont.)
• Following LKE presentations, time will be 
provided for membership to briefly discuss the 
follow‐up process with LKE representatives 
and LKE‐SBR Executive Steering Committee 
members
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BENEFITS OF PARTICIPATING IN THE 
INDUSTRY DAY EVENT (cont.)

Who Should Attend? 
• Industry Day will highlight actual upcoming & future 
business opportunities at LKE

• Attendees should include management and technical 
people who are capable of determining which 
opportunities are worthy of follow‐up

• Attendees should be influential in the go/no go 
decision making process
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BENEFITS OF PARTICIPATING IN THE 
INDUSTRY DAY EVENT (cont.)

Networking

Practical Application Activities
• Long Range Acquisition Forecast (LRAF) 
• Business Opportunity Follow‐up Process
• Capture Management/Proposal Development 
• Focused Company Literature 
• Resource Archive (Select Previous General Meeting 
Briefings)
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HOW TO GET THE MOST FROM THE
INDUSTRY DAY EVENT

Accessing, Reading 
& Understanding 
the LRAF 
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HOW TO GET THE MOST FROM THE
INDUSTRY DAY EVENT (cont.)
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HOW TO GET THE MOST FROM THE
INDUSTRY DAY EVENT (cont.)
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HOW TO GET THE MOST FROM THE
INDUSTRY DAY EVENT (cont.)
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HOW TO GET THE MOST FROM THE
INDUSTRY DAY EVENT (cont.)
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HOW TO GET THE MOST FROM THE
INDUSTRY DAY EVENT (cont.)
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HOW TO GET THE MOST FROM THE
INDUSTRY DAY EVENT (cont.)

Doing Your Pre‐Industry Day Homework
• Research LRAF for opportunities of interest
• Prepare Industry Day questions in advance
• Consider how much effort you’re willing to invest in 

pursuing a Lakehurst opportunity (e.g. opportunity 
research,  Market Research Meetings with the 
Government, briefings, etc.)

• Consider the balance between capabilities needed and 
cost of maintaining those capabilities (e.g. resumes vs 
early employment)

• Consider the need for teaming partners/subcontractors

14



WHAT TO EXPECT & LOOK FOR

Expect to gather useful intelligence about 
upcoming and future business opportunities at 
Lakehurst

Expect to initiate first contact with potential 
customers about specific Lakehurst 
requirements
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WHAT TO EXPECT & LOOK FOR (cont.)

Prepare to take the first steps toward 
researching and potentially bidding specific 
business opportunities at Lakehurst

Look for potential teaming arrangements with 
attending SBR Members
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TAKING ADVANTAGE OF BUSINESS 
OPPORTUNITIES PRESENTED 

Initiate Specific Opportunity Follow‐up 
• Introduce Your Company during the 
Networking Segment

• Utilize Idea Day Interest 
Forms (Market Research 
Briefing Requests)
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TAKING ADVANTAGE OF BUSINESS 
OPPORTUNITIES PRESENTED (cont.)

Prepare for Specific Opportunity Follow‐up
• Show Interest in Doing Business w/Lakehurst

– Learn what LKE does
– Learn “Where it Hurts” at LKE, and research how 
your company can help ease the pain

– Tailor your thinking toward supporting the LKE 
Mission and Specific Opportunity Requirements
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TAKING ADVANTAGE OF BUSINESS 
OPPORTUNITIES PRESENTED (cont.)

Prepare for Specific Opportunity Follow‐up (cont.)
• Develop Tailored Company Capabilities 
Information 
– Focused Company Fact Sheets (brief & to the point)
– Capabilities Briefings (general & focused)
– Company Data Sheets (tailored to LKE)

• Company Mission Relating to NAVAIR’s Strategic Priorities
• Company Products/Services ‐ Intellectual Property Rights 
• Current DoD Utilization ‐ Small Business Certification ‐ CAGE Code
• Product Maturity ‐ Quantitative Data
• Current Govt. Contracts
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TAKING ADVANTAGE OF BUSINESS 
OPPORTUNITIES PRESENTED (cont.)

Prepare for Specific Opportunity Follow‐up (cont.)
• Involve teaming partners/key subcontractors for 
joint marketing & bidding early on
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TAKING ADVANTAGE OF BUSINESS 
OPPORTUNITIES PRESENTED (cont.)

Specific Opportunity Follow‐up
• RFIs, Sources Sought Announcements, Draft 
RFPs, Formal Solicitations 

• Contact the right people to meet  
• Attend Market Research Meetings with the 
Government

• Overcoming a Small Business Utilization 
Confidence‐Gap
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TAKING ADVANTAGE OF BUSINESS 
OPPORTUNITIES PRESENTED (cont.)

Business Opportunity Response Overview
• Capture Management/Proposal Development

– Shipley Slides ‐ General Membership Meeting March 2015 
www.harrykahn.com/LKE‐SBR

• Navigating the Source Selection Process
– Source Selection Presentation Slides – General Membership 
Meeting May 2016
www.harrykahn.com/LKE‐SBR
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NEXT STEPS
Networking

Practical Application Activities
• Long Range Acquisition Forecast (LRAF) – Alice Wright (United SS)
• Business Opportunity Follow‐up Process – Will Mumma (HKA)
• Capture Management/Proposal Development – Bruce Brooke/

Pamela Hall (EPS)            
• Focused Company Literature – Kanti Pandya (MILSPRAY)
• Resource Archive (Select Previous General Meeting Briefings)

Pre‐Industry Day Homework
• Research the LRAF
• Develop LKE‐focused company literature
• Determine what your company goals are at LKE
• Schedule influential management & technical persons to attend
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